
   主催：ソフトピアジャパン 入居企業サポートセンター 

 

 顧客獲得、売上アップにつなげるための理論・実践をお伝えするため、「起業家道場」を開催

いたします。 

顧客ニーズのつかみ方や顧客への自社商品の伝え方を磨きあげる機会として、ぜひご活用

ください。 

     

●場 所：ソフトピアジャパン ドリーム・コア ２階会議室 

●定 員：２０名（先着順） 

   
 

第１回 ６月２７日（木） 

１８：００～１９：３０ 

研修：顧客を獲得するための事業コンセプトの考え方 

ワーク：自社の事業コンセプト設計 

１９：３０～２０：３０ 

交流会 
 

第２回 ７月２５日（木） 

１８：００～１９：３０ 

研修：売れるしくみ作り ～マーケティングの基礎～ 

ワーク：ケーススタディから学ぶマーケティングの考え方 

１９：３０～２０：３０ 

    交流会 

 

第３回 ８月２８日（水） 

１８：００～１９：３０ 

研修：顧客を獲得する営業手法 

ワーク：伝わる営業トーク作り 

１９：３０～２０：３０ 

    交流会 

 

第４回 ９月１０日（火） ※日程変更しました 

１８：００～１９：３０ 

ワーク：ピッチ対応 プレゼン練習会 

※９月下旬にピッチ大会を予定しています 

１９：３０～２０：３０ 

    交流会 
 

【講師・ファシリテーター】 

入居企業サポートセンター相談員 武藤郷史（中小企業診断士、キャリアコンサルタント） 

名古屋ビジネスインキュベータ（起業家支援育成施設）でのインキュベーション 

マネージャー、あいち機構創業プラザの創業コーディネータ等の起業家支援に従事。 

これまで 400以上の起業家を支援。 

コンサルとして、コーチとして、あなたのスタートアップを加速する支援を致します。 

 

お申込みは、下記までお願いします。（担当：佐久間） 

 電話 0584-77-1211(平日 9:00～17:00) FAX 0584-77-1222 Email support@softopia.info 
 

参加費 

無料 

 

mailto:support@softopia.info

